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 التسويقية لتحليل السوق والمنافسين الاستراتيجيات
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 الاهداف
 

  ن بمفاهيم التسويق الحديثتعريف  المشاركي 

  ،السوق، البيئة الخارجية والداخلية ، ن كيفية العمل على تحليل البيئة المحيطة مثل المنافسي 

 .نقاط القوة والضعف

 اتيجيات التنافس الدفاعية والهجومية ن مهارات وضع استر  .إكساب المشاركي 

  ن والسوقتعلم طرق وأساليب وقنوات اقتناص وجمع المعلومات التسو  .يقية عن المنافسي 

 تعلم كيفية إعداد وكتابة الاستبيانات وجمعها وتحليلها. 

 معرفة منهجية اتخاذ قرارات التسويق. 

 

 

 الاشخاص المستهدفين
 

كات الصناعية والتجارية  ي الشر
ن
مديري التسويق والمبيعات ف  

 

 

 

 

 

 

التسويقية لتحليل السوق  الاستراتيجيات :برنامج 

 والمنافسين
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  محاور البرنامج

 
 تحليل نقاط القوة، الضعف، الفرص والمخاطر. 

 تحليل البيئة السياسية، الاجتماعية، الاقتصادية والتكنولوجية. 

  ن  .تحليل المنافسي 

 ائح  .تحليل الشر

 اتيجيات التسويق  . التدقيق على استر

  أنظمة المعلومات المتعلقة بالتسويقالتدقيق على . 

 دراسة مدى ربحية المنتجات . 

 كيفية عمل بحوث ميدانية وتصميم استبيانات البحث. 

 اتيجيات التسويق  . كتابة استر

 اتيجيات الهجومية  . استر

 اتيجيات الدفاعية  . استر

 اتيجيات  . نوعيات الاستر

 وي    ج ، المنتج ، التوزي    ع  . السعر، التر

 مشاكل التسويق كيف تتغلب على . 

 التسويق والمبيعات. 

 للتدريب والتطوير أسيا ماسترمركز  يميز ما همأ 

 

                         . نقوم باستقبال العملاء من المطار الى مقر الفندق 

  . تسليم المشارك حقيبة تدريبية تشمل جميع الادوات اللازمة للدورة 

  العمل ضمن مجموعات لمزيد من الاستفادة. 

  . ن بالدورة  جميع دوراتنا مؤكدة ولا نقوم بتأجيل او بإلغاء الدورات مهما كان عدد المشاركي 

  .ي حالة رغبتكم بالحجز عن طريقنا
ن
 يمكننا مساعدتكم بالحجز بالفنادق بأسعار مخفضة ف

  ز نقدم شهادة مركز  الاداري. للتدريب والتطوير  اسيا ماستر
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  مايلي:تشمل تكلفة تنفيذ البرنامج التدريبي 

 

      .                                                                 فلاش ميموريالمادة العلمية على  (1

 .القاعة التدريبية  (2

      التدريب                                                                                                                       (3

ي بريك (4
ن
  .  الكوف

  الحقيبة التدريبية وتشمل الادوات اللازمة للدورة.  (5

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

   
       )  السعر )الدولار الأمريكي

 
 التواصل مع ادارة التدريب لمعرفة رسوم المشاركة
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 هناك عروض وخصومات للمجموعات 

 

 

 تفصيل الحساب البنكي 

 CIMB Bank Berhadاسم البنك: 
 Asia Masters Center SDN. BHD الاسم: 

 :  5-0733590-80رقم الحساب البنكي
 CIBBMYKLسويفت كود: 

IBAN: Null 

 

 


